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Checklista: jak wybrać dostawcę dystrybutora paliwa
Dobry dystrybutor paliwa to nie tylko urządzenie do tankowania, ale jeden z
kluczowych elementów całej stacji paliw. Wpływa na wygodę obsługi klientów, szybkość
tankowania, bezpieczeństwo pracy, zgodność z wymaganiami technicznymi i późniejsze
koszty serwisu. Źle dobrany model może utrudniać sprzedaż, powodować przestoje i
generować kosztowne naprawy. Ta checklista pomoże porównać oferty i uniknąć
nietrafionej decyzji.

+ Parametry techniczne dystrybutora Rozwiń

Czy liczba produktów i pistoletów jest dopasowana do planowanego ruchu oraz
rodzaju paliw sprzedawanych na stacji?
Czy wydajność dystrybutora będzie wystarczająca dla aut osobowych,
dostawczych lub ciężarowych?
Czy urządzenie jest przystosowane do intensywnej pracy i warunków
zewnętrznych, takich jak deszcz, mróz i promieniowanie UV?
Czy konstrukcja obudowy, wyświetlacza i elementów roboczych będzie trwała
przy codziennej eksploatacji?

+ Rodzaj paliw i konfiguracja stanowiska Rozwiń

Czy dystrybutor ma obsługiwać tylko benzynę i olej napędowy, czy także AdBlue,
LPG albo inne media?
Czy konfiguracja urządzenia pozwala wygodnie rozdzielić paliwa i ograniczyć
pomyłki użytkowników?
Czy liczba stanowisk i układ węży odpowiada planowanej organizacji ruchu na
stacji?
Czy wybrany wariant daje możliwość późniejszej rozbudowy bez wymiany całego
urządzenia?

+ Samoobsługa i system sprzedaży Rozwiń

Czy dystrybutor ma współpracować z kasą, systemem stacyjnym, terminalem
płatniczym albo tankomatem?
Czy rozwiązanie jest przygotowane do sprzedaży samoobsługowej i płatności
kartą lub flotą?
Czy integracja z systemem sprzedaży jest standardem, czy wymaga dodatkowych
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modułów i dopłat?
Czy dostawca jasno określa, kto odpowiada za konfigurację i uruchomienie całego
stanowiska?

+ Zgodność, legalizacja i dokumentacja Rozwiń

Czy urządzenie ma dokumentację potrzebną do montażu, odbioru i późniejszej
eksploatacji?
Czy dostawca wskazuje, jakie czynności są potrzebne do uruchomienia i
legalnego użytkowania dystrybutora?
Czy wiadomo, kto odpowiada za przygotowanie urządzenia do odbiorów, testów i
pierwszego uruchomienia?
Czy oferta obejmuje szkolenie obsługi oraz instrukcje eksploatacji i podstawowych
procedur serwisowych?

+ Bezpieczeństwo użytkowania Rozwiń

Czy układ pistoletów, przewodów i obudowy ogranicza ryzyko uszkodzeń oraz
pomyłek podczas tankowania?
Czy dystrybutor jest wygodny i czytelny dla kierowców, także przy pracy
wieczorem i w gorszych warunkach pogodowych?
Czy dostawca przewidział rozwiązania ułatwiające bezpieczną eksploatację i
szybkie reagowanie w razie awarii?
Czy urządzenie będzie dobrze współpracować z organizacją ruchu na placu i nie
będzie powodować zatorów?

+ Montaż i przygotowanie stanowiska Rozwiń

Czy oferta obejmuje transport, posadowienie, podłączenie, uruchomienie i testy
urządzenia?
Czy wykonawca sprawdził zgodność dystrybutora z istniejącą lub planowaną
infrastrukturą stacji?
Czy wiadomo, kto odpowiada za prace elektryczne, hydrauliczne i połączenie z
systemem sprzedażowym?
Czy w wycenie są wszystkie elementy potrzebne do uruchomienia, czy część
kosztów pojawi się dopiero później?
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+ Serwis, części i późniejsza eksploatacja Rozwiń

Czy dostawca zapewnia lokalny serwis i realny czas reakcji w razie awarii?
Czy dostępne są części zamienne, wyświetlacze, pistolety, węże, moduły
elektroniki i elementy hydrauliki?
Czy wiadomo, jakie przeglądy okresowe są potrzebne i ile mogą kosztować w
kolejnych latach?
Czy producent lub dostawca ma doświadczenie w obsłudze podobnych stacji oraz
podobnego natężenia ruchu?

+ Koszty zakupu i całej inwestycji Rozwiń

Czy znasz osobno koszt samego dystrybutora, montażu, uruchomienia, integracji i
późniejszej obsługi serwisowej?
Czy porównujesz wariant nowy z używanym nie tylko po cenie zakupu, ale także
po kosztach doprowadzenia do pracy?
Czy oferta obejmuje wszystko, co jest potrzebne do rozpoczęcia sprzedaży paliwa,
czy tylko samo urządzenie?
Czy wiesz, które elementy najbardziej podnoszą cenę: liczba produktów, liczba
węży, marka, samoobsługa czy integracja z tankomatem?

+ Integracja z innymi systemami stacji Rozwiń

Czy dystrybutor można połączyć z systemem kasowym, monitoringiem,
tankomatem i rozwiązaniami samoobsługowymi?
Czy możliwa jest współpraca z płatnościami flotowymi, kartami i zewnętrznymi
systemami rozliczeń?
Czy system będzie działał samodzielnie, czy ma być częścią większej modernizacji
całej stacji paliw?
Czy dostawca jasno rozdziela, co jest standardem, a co wymaga dodatkowych
modułów, licencji lub dopłat?

+ Porównywanie ofert dostawców Rozwiń

Czy porównujesz nie tylko cenę urządzenia, ale pełny zakres dostawy,
uruchomienia, integracji i serwisu?
Czy sprawdziłeś, czego dana oferta nie obejmuje, mimo że na pierwszy rzut oka
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wygląda kompletnie?
Czy dostawca ma doświadczenie w podobnych realizacjach: stacje miejskie,
samoobsługowe, kontenerowe lub flotowe?
Czy oferta została dopasowana do planowanego ruchu, rodzaju paliw i sposobu
obsługi klientów na Twojej stacji?

Pamiętaj: dystrybutor paliwa to nie tylko koszt zakupu urządzenia. Liczy się także
zgodność z planowaną technologią stacji, łatwość integracji, bezpieczeństwo
użytkowania, dostępność serwisu i pełny koszt uruchomienia. Najtańsza oferta nie
zawsze będzie najlepsza, jeśli później okaże się trudna w serwisie, awaryjna albo
kosztowna w rozbudowie.
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